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Introducgao

O Saara' ¢ uma das mais tradicionais ¢ dindmicas areas de comércio
popular da cidade do Rio de Janeiro. Formado por 11 ruas e abrigando 1250
lojas, recebe diariamente grande nimero de pessoas provenientes das mais
variadas regides da cidade, atraidas pela diversidade de produtos oferecidos
¢ pelo preco baixo das mercadorias. Originalmente ocupada por imigrantes
na virada do século XIX para o século XX, essa regido caracterizou-se pelo
acolhimento de varias levas de estrangeiros que acabaram por fornecer-lhe
uma feigfio peculiar: portugueses, espanhdis, e uma presenga expressiva de
sirios, libaneses, turcos e arménios, além de judeus de diversas origens, e,
mais recentemente, os “asidticos”, todos voltados para as atividades do
comércio.

Situado na drea central da cidade, sua denominagio deriva da sigla
correspondente A associac@o representativa dos comerciantes locais, a
Sociedade dos Amigos das Adjacéncias da Rua da Alfdndega (SAARA).

1. O termo Saara refere-se tanto a uma drea de mercado, quanto a Sociedade dos Amigos das
Adjacéncias da Rua da Alfandega. Para diferenciar. adotamos “Saara”, no masculino ¢
com letras minisculas, para nos referirmos & localidade, e SAARA, no feminino e¢ com
letras maidsculas, para nos referirmos especificamente 3 associagio local.
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I tormada por um (ecido urbano caracterizado por um sistema construido
yue combinava, originalmente, as fungdes de moradia com aquelas do mundo
do trabalho, particularmente as atividades do coméreio, além Je pequenos
atelics ¢ oficinas de confecgio. A proximidade com o porto contribuiu para
dar a essa arca central da cidade uma configura¢io particular. No século
XIX, a Rua da Alfandega foi a via pela qual a cidade se desenvolveu, sendo
um de seus eixos principais. Na €poca. cra ocupada, cm sua maior partc,
por comcrciantes portugueses. A regifio, como um todo, caracterizava-sc
pela presenga de grandes firmas atacadistas ¢ depdsitos para estocagem de
mercadorias, principalmente bebidas, géneros alimenticios, tecidos ¢ produtos
de armarinho. Essas mercadorias cram distribuidas por intermédio de
comerciantes ou caixeiros-viajantes, que abasteciam as capitais € as pequenas
cidades do interior. Com o inicio do processo de industrializa¢dio no Brasil,
nas primeiras décadas do século XX, o comércio da Rua da Alfandcga
comegou a mudar. As industrias passaram a distribuir suas mercadorias
diretamente aos lojistas, possibilitando o desenvolvimento do comércio
varcjista.

A primeira vista, a presenca de diferentes grupos étnicos parecc
constituir a caracteristica essencial da identidade cultural do Saara. A leva
de imigrantes que marcaria definitivamente a drea comegou a chegar ainda
no fim do século XIX. Ela correspondia a um movimento de didspora,
constituida por sirios ¢ libaneses, em sua maior parte, expulsos de scus
paises dc origem pcla expansio do império turco-otomano. Em seguida
vieram os judeus da Europa Oriental. A presenca de diferentes grupos étnicos —
sobretudo sirios e libaneses maronitas; arménios, cristios ortodoxos ¢ catdlicos;
Judeus sefarades — especializados em ramos comerciais diversos, emprestou
ao Saara a imagem dc “mercado drabe”, reduto de “turcos”. Com cles
conviviam ainda outros grupos étnicos, como portugueses, gregos ¢ espanhdis.
Essa diversidade acabou por emprestar a essa praga de mercado, segundo
seus préprios comerciantes, o apelido de “pequena ONU carioca™.

Na década de 1940, uma grande intervengio urbanistica na drca trard
uma séric de mudangas e terd como resultado, anos mais tarde, a prépria
criagiio da Sociedade dos Amigos das Adjacéncias da Rua da Alfdndega
(SAARA). A construgio da Avenida Presidente Vargas, como parte do Plano
de remodelag@o da cidade do Rio de Janeiro, elaborado pelo arquiteto-urbanista
trancés Alfredo Agache, ird trazer indmeras consequiéncias para a cidade,
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afctando particular e superlativamente a continuidade do tecido urbano quc
caracterizava essa regido. Mas essa intervenglo nio se limitara a construgio
da Av. Presidente Vargas. A possibilidade de constru¢do de uma outra via,
desta vez a Avenida Diagonal, prevista no Plano Doxiadis, surge no fim dos
anos 1950, e o desaparccimento do mapa volta a ameagar, com sua erradicacio
do espaco urbano carioca, esse grande “mercado a céu aberto™.

Os comerciantes decidiram entdo sc organizar cm uma Associagfio
que represcitasse oficialmente os interesses coletivos do grupo, visando a
garantir sua permanéncia no local. A Sociedade dos Amigos das Adjacéncias
da Rua da Alfindcga foi criada em 1962, quando sc formou sua primcira
dirctoria ¢ detiniram-sc os atuais limites dessa regido de coméreio. Atuante
desde entdo, trata-se de uma entidade sem fins lucrativos, que tem como
objetivo a administragdo dos servigos locais, incluindo a limpeza, a colcta de
lixo, o transporte de mercadorias, a propaganda, o estacionamento ¢ a
scguranga da drea. A organizagdo desscs servigos demonstrou grande
capacidade de mobilizagao politica ¢ social, reafirmando os interesses comuns
aos comerciantes do lugar.

E também a partir da década de 1960 quc uma nova leva de imigrantes
comcga a chegar, mudando a paisagem urbana ¢ o comércio local. Nesse
periodo, a regido recebe os primeiros chineses, seguidos pelos coreanos.
No cntanto. somente a partir da década de 1990, essa presencga foi dissolvida
numa catcgoria muito mais inclusiva: a de “asidticos”. A chegada dessa
ultima leva Je imigrantcs ao Saara foi vista como uma espécic de “invasio™,
¢ 0 impacto produzido na regido foi bastante significativo. Com eles foram
introduzidas ndo sé novas mercadorias como também novas préticas
ccondmicas ¢ comerciais. Tais diferengas diziam respeito, sobretudo, as formas
de engajamento no mundo do trabalho ¢ a certa distancia quanto as relagdes
sociais ja estabelecidas.

Este trabalho buscara descrever e analisar 0 modo como esscsatores,
presentes nessa praga de mercado, administram seus conflitos no espaco
publico ¢ cstabelecem suas proprias estratégias de adaptagio ¢ reproducio,
sobretudo no que diz respeito & mobilidade social e ao processo de sucessiao
de seus negécios, focalizando particularmente duas categorias étnicas: os
sirios e libaneses (incluindo os drabes ¢ os judeus) ¢ os asidticos (incluindo
0s chineses € 08 corcanos).
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Sfrios e libaneses

O porto de desembarque desses imigrantes era o Cais Pharoux,
localizado, entéo, na atual Praca XV. Eram, em sua maioria, cristdos ortodoxos
ou maronitas, ¢, em menor quantidade, mugulmanos. Como chegavam com
passaportes da Turquia, passavam logo a ser identificados como “turcos”.
Na década de 1920, chegou ao Brasil grande fluxo migratério constituido,
sobretudo, por libaneses, que se fixaram inicialmente na Rua da Alfandegae
nas imediag¢Ges da Praca da Republica. Em seguida, comegaram a chegar os
judeus de diversas origens, alguns provenientes do Oriente Médio — os
sefaraditas — outros da Europa Central e do Leste — os ashquenazitas. Estes
ultimos, vindos geralmente da Pol6nia, da Rissia e da Roménia, também
chegaram, em sua maioria, durante a década de 1920. Tinham como principal
referéncia a Praca Onze e posteriormente se instalaram na Rua Senhor dos
Passos e areas adjacentes. No momento da chegada, a rede de relagdes
familiares desempenhava papel fundamental. De modo geral, havia alguns
parentes ja estabelecidos que serviam de mediadores, acolhendo os recém-
chegados e facilitando a adaptagio as novas condigdes de vida e o estabelecimento
de relacdes de trabalho, seja por meio do desempenho de seus oficios como
sapateiros, alfaiates ou calceiros, especialmente os judeus, ou como
“mascates”, “caixeiros-viajantes” ou collporteur, levando todo tipo de
mercadorias — botdes, fitas, gravatas, perfumes, cortes de tecidos, linha,
agulha — transportadas em malas ou caixotes, para serem vendidas “de porta
em porta”. Por meio dessas redes, eles obtinham as mercadorias que lhes
cram fornecidas em confianca (uma espécie de trust), por aqueles que os
acolhiam, até que pudessem ser pagas.

As primeiras geragOes desses imigrantes cultivavam o projeto de
retornar a terra natal, tdo logo as circunstancias politicas o permitissem. No
entanto, 3 medida que o tempo foi passando, foram se acomodando na
“nova terra”, casando-se e constituindo familia, de modo que a volta ao pais
de origem tornou-se um sonho que se perdera ao longo do caminho (GRUN,
1992; TRUZZI, 1992). Os grupos de origem drabe eram em sua maioria
agricultores, mas se viram impedidos de exercer sua profissdo no Brasil em
razdo da enorme diferenca entre os sistemas fundidrios de seus paises de
origem, caracterizados por pequenas propriedades com agricultura de
subsisténcia, e os do Brasil, marcados por grandes latifindios, nos quais o
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acesso a terra ndo era algo simples. No entanto, ao percorrer o interior do
pais em busca de terras, esses imigrantes iniciaram negdcios como mascates,
levando e trazendo produtos da cidade para o campo e vice-versa, boa parte
por meio de encomendas.

Embora a atividade de “mascateagfo” ja fosse desempenhada no pais
por mercadores portugueses e italianos, os imigrantes de origem 4rabe
introduziram novas modalidades nesse género de comércio, tais como:
mercadorias de qualidade superior; alta rotatividade de produtos; promogoes,
liquidagoes e as vendas a crédito (WORCMAN, 2000). Com o lucro crescente,
esses mascates foram abrindo lojas nas cidades maiores, estimulando a
especializagdo dessas etnias em certos ramos da atividade comercial. A medida
que os negdécios prosperavam, comecaram a trazer parentes para auxilid-los
nas viagens e nas entregas de produtos e passaram a vender também nos
grandes centros. Muitos desses imigrantes, ao chegarem, foram se instalando
nos sobrados da regido da Rua da Alfandega, abrindo as lojas no primeiro
andar e morando no pavimento superior.

A prosperidade nos negécios e o nascimento das novas geragdes
acabaram eliminando definitivamente o ideal de retorno ao pais de origem,
na medida em que os filhos e netos assumiam a identidade brasileira sem
eliminar completamente suas origens étnicas. A maior diferenga e conflito
entre as geragdes, no entanto, aparece no processo de sucessdo dos negécios.
De maneira geral, os filhos s@o preparados para participar nos negécios da
familia pelas geracdes anteriores, que tratam de socializd-los desde bem
cedo nas diversas etapas e atividades do comércio. De maneira geral, todos
comeg¢am ajudando nos “servigos gerais”, passam em seguida pelo setor de
embrulhos, pela atividade do caixa, pela contabilidade, até estarem
“preparados” para assumir o controle da loja. Do ponto de vista das gerages
mais velhas, ¢ preciso conhecer bem todas essas etapas do trabalho para o
bom desempenho da atividade no comércio. No entanto, muitos dos filhos
mais novos ndo querem dar continuidade a carreira de comerciante, preferindo
deslocar suas ambigdes profissionais para outras areas profissionais, mais
valorizadas socialmente.
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Chineses e Coreanos

A partir de meados dos anos 1990, uma grande leva de asidticos
chegou ao Saara, a maioria deles chineses de Taiwan e do Sul da China
contincntal, com predomindncia para os dialctos mandarim e cantonés. Em
menor proporgio, também comegaram a chegar, no mesmo perfodo, sul-
coreanos ¢ japoneses. Esse movimento adquiriu tamanha expressividade,
que o fcnémeno foi classiticado, na época, como uma “invaso™. Os asidticos
vinham de Sio i’aulo, onde o comércio de produtos para presentes € itens
de papelaria, além do ramo dc confecgdes (setores nos quais csses grupos
de imigrantes sc especializaram), encontrava-se saturado. Esses imigrantes,
a maioria deles sem falar o portugués. geralmente entravam no Brasil por
Foz do Iguagu, vindos de Ciudad DI, no Paraguai, onde chegavam provenientes
da Asia.

Esse tendmeno também representa um movimento de didspora. No
caso dos chineses, cles geralmente deixam Taiwan e a China continental,
numa rota cujo destino final sdo. geralmente, os Estados Unidos e a Europa.
Mas, diferentemente das didsporas sirio ¢ libanesa, o fluxo migratério chinCs
possui caracteristicas préprias, como um alto grau de mobilidade, isto €,
nem todos cstiio sc tixando no pafs de acolhida, mas apcnas de passagem;
mantém estreito contato com suas regides de origem na China, por meio de
clds e redes de parentesco ¢ solidariedade; sdo compostos ndo apenas por
mao-de-obra barata para compor a forca de trabalho, mas igualmente por
empreendedores, que chegam com financiamento ¢ recursos de mercadorias
suficientes para iniciarem negdcios nos locais de acolhida. "{al estrutura
sendo provenicnte justamente das redes mencionadas anteriormente.
(ZHANG, 2001; LIU, 2000; MA; CARTIER, 2003). Mais de 90% dos
chineses e corcanos do Brasil estabeleceram-se em Sao Paulo (ocupando a
drea de comércio da Rua 25 de Maio ¢ os bairros da Liberdade e do Bom
Retiro), o restante espalhou-se pelo Brasil, com predominéncia no Rio de
Janciro, Parand ¢ dreas dc zona franca.

A presenga asidtica no Saara nfio significou apenas uma maior
concorréncia para os comerciantes locais. Os chineses trouxeram, além
das novas préticas comerciais, maneiras diferenciadas de financiamento ¢
uma cultura que contrastava com os valores ja estabelecidos na regifio, ha
cerca de um séeulo. Notoriamente fechados, com dificuldades até mesmo
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no dominio do idioma portugués, apresentavam dificuldades em adaptar-se
¢ relacionar-se com outras etnias. No entanto, isso ndo impediu que eles
continuassem chegando em massa e, assim, *‘da noite para o dia”, os asidticos
passaram a ser o terceiro maior grupo étnico na SAARA (atrds apenas dos
sirios, libaneses e judeus).

No caso dos chineses, isso foi possivel gracas a disponibilidade de
recursos, que permitiam a compra € o aluguel de lojas, incluindo-se algumas
fachadas tradicionais. Essa disponibilidade foi sustentada por um sistema de
crédito baseado em cooperativas. Esse sistema influenciou a economia
chinesa e asidtica no século XX e é considerado uma das bases do sucesso
econdmico da regido, até mesmo do préprio Japdo. Tal modelo baseia-se na
formacao de redes associativas ou clas formados por afinidade ou parentesco,
como jd foi dito, criando institui¢oes financeiras similares a bancos (CHUNG,
2000). Essas redes associam-se, por sua vez, a outras, multiplicando sua
capacidade de financiamento ¢ de disponibilidade de médo-de-obra.

Em outras palavras, os comerciantes provenientes da didspora chinesa
ndo estavam atrelados a modelos de financiamento e créditos convencionais
do capitalismo ocidental. O sistema chinés funciona sob determinadas regras
de conduta, nas quais a cooperacdo dentro das redes ou clds reduz a
competitividade. Isso nfio elimina a concorréncia, mas hd uma tendéncia
maior ao associativismo de redes do que o desenvolvimento individual de
empresas e grupos. Tais redes ou clis relacionam-se entre si potencializando
os recursos disponiveis para financiar os empreendimentos comerciais.
Segundo alguns estudos, essas redes estdo por tris das atuais empresas
privadas que atuam na China e sd80 um dos sustentaculos do altissimo fndice
de produtividade do pais (CHUNG, 2000).

Conflitos ¢ disputas

A chegada dos asidticos no Saara desencadeou uma séric de conflitos
¢ disputas. A distancia cronolégica entre as duas levas de imigrantes, as
profundas diferengas culturais, quer nas praticas comerciais quer nas
condutas mais gerais, os graus de adaptabilidade e integracio desses grupos

~

¢ um esteredtipo generalizado de pertencimento desses imigrantes a “mafia
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chinesa”, criaram impactos profundos no comércio local. Para os
comerciantes tradicionais, ja estabelecidos desde o inicio do século XX, o
momento de chegada dos imigrantes asidticos configurou uma espécie de
drama social (TURNER, 1957). Esse foi um periodo particularmente dificil,
ja que o comércio local se ressentia da crise econdmica brasileira, das altas
taxas de juros para financiamento e de uma das maiores tributagdes do
mundo. A produtividade dos empregados, favorecida pelo vinculo de
parentesco nas empresas familiares dos grupos tradicionais do Saara e suas
relagdes de lealdade, néo foi suficiente para a preservacdo de seus negdcios
diante da “invasdo” representada pelos asiaticos, que introduziram novas
mercadorias e praticavam precos impossiveis ao comércio da drea. Assim,
muitos comerciantes, entre drabes e judeus, viram-se obrigados a vender
seus negécios aos asiaticos que ofereciam, em quase todos os casos,
pagamento 3 vista.

Uma das estratégias criadas pelos comerciantes de origem asidtica
foi a abertura das lojas de R$ 1,99, causando forte reagdo nos comerciantes
locais de outras etnias, uma vez que julgaram a pratica uma forma de
concorréncia desleal. Além disso, considerados de temperamento fechado e
com dificuldades no dominio do idioma portugués, tais grupos tornaram-se
esquivos e dificilmente estabeleciam relagdes além daquelas de interesse
estritamente comercial entre vendedor — cliente, ndo aderindo as formas de
sociabilidade locais, que funcionavam como arenas publicas de performance
¢ defini¢fio de identidades. Seu modelo empresarial, embora também seja o
de empresas familiares, organiza-se a partir de redes de solidariedade e
fomentacdo financeira. Esse modelo econdmico permitiu que os chineses
chegassem ao Saara com financiamento, méo-de-obra ¢ uma estrutura
empresarial de extrema produtividade. As relagdes com fornecedores, por
exemplo, também mediadas por redes, permitiu que adquirissem mercadorias
a baixissimo custo. Isso possibilitou aos asidticos oferecer produtos
extremamente baratos, em muitos casos, adotando praticas de dumping
(venda de produtos por precos abaixo do custo, normalmente com intengdo
de aniquilar a concorréncia).

Outro fator importante no sucesso dos empreendedores chineses em
sua didspora reside no vinculo trabalhista de seus funcionarios. Contrariamente
aos comerciantes de origem sirio-libanesa, que desenvolvem com seus
empregados relacdes trabalhistas com base no parentesco ou na amizade, a
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dedicagio exigida pelos asidticos dos empregados € completa e total, muitas
vezes impulsionadas por dividas financeiras ou de gratiddo. Muitos chegam
até mesmo a considerar essas relagdes como forma de trabalho escravo.
Desse modo, a produtividade de um empregado asidtico tende a ser mais
clevada que a de um trabalhador protegido pelas leis trabathistas. Além disso,
o ambiente de trabalho é bastante rigido e esses funciondrios queixam-se de
ndo poder conversar durante o trabalho e de estar permanentemente em
atividade.

As questdes de gé€nero também parecem influenciar a produtividade
dos asidticos, ampliando as distdncias culturais entre eles e outros grupos
¢étnicos preestabelecidos na SAARA. Percebemos que a participacdo das
mulheres nas lojas dos grupos de origem 4rabe, por exemplo, € geralmente
reservada aos bastidores, embora haja exce¢des. De maneira geral, na
hierarquia estrutural da loja que comeca pelo responsdvel pelos servigos
gerais e a limpeza e segue pelos “olheiros”, vendedores, balconistas e caixas,
até os gerentes ¢ proprietdrios (estes ultimos com a tarefa de abrir e fechar
as lojas), a mulher s6 costuma alcangar o topo da pirdmide pela auséncia de
homens disponiveis para exercer tais funcdes. No caso dos chineses, o que
se verifica € que as mulheres tém participaciio ativa na administragiio da loja.
Estéo no caixa e no atendimento aos fregueses. Aos homens competem os
servigos pesados, como a seguranga e fiscalizacdo dos produtos. Esse tator
amplia o quadro de produtividade dos asiaticos.

Além disso, os chineses apresentam ainda outra caracteristica
diferenciada em relacfio aos demais grupos étnicos do Saara: eles estio em
movimento, isto é, constituem um grupo engajado num sistema de mobilidade
e circulagdo. Isso ndo significa que alguns deles ndo tenham se estabelecido
no Saara de forma mais permanente. Entretanto, o fato € que hoje, a esperada
“invasdo” chinesa se desfez. A presenca asidtica no Saara diminuiu quase
tdo rapidamente como surgiu. Como foi dito anteriormente, o objetivo desse
fluxo migratdrio €, na maioria das vezes, alcangar os paises desenvolvidos
da América do Norte e da Europa. E mais, a escolha do Brasil parece ter a
ver com as tacilidades oferccidas pelas autoridades locais para alcangar
csses portos considerados mais nobres. A medida que hd um aperto no
controle de imigragdo e dos negécios licitos ou ilicitos, esses grupos
prontamente desviam sua rota para outros paises onde maior facilidade
possa ser encontrada.
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Desse modo, diferentemente dos grupos anteriores de imigrantes que
chegaram ao Saara e que, mesmo com o objetivo inicial de retornar as terras
de origem, terminaram por estabelecer-se no pais, integrando-se a cultura
local, os asidticos caracterizam-se por estar em um movimento migratério
distinto, marcado pela mobilidade, pela transitoriedade e pela circulagdo
constantes, 0 que altera enormemente sua perspectiva de integragfo a cultura
local. Enquanto os imigrantes de origem sirio-libanesa buscam se estabelecer
no comércio local e tém como projeto a criagdo ¢ a reprodugdo de sua
empresa familiar, preparando os filhos para a sucessdo do patrimdnio e
alimentando a expectativa de que eles possam dar continuidade aos negécios
da familia, os asidticos néo buscam se estabelecer no comércio local, € tém
como projeto a formacg@o dos filhos no intuito de inseri-los futuramente em
empresas multinacionais de origem asidtica. Todas essas enormes diferengas
certamente contribuiram para acirrar as animosidades em relagéo ao grupo
emergente. E, mesmo hoje, quando a presenca dos asidticos ja ndo é tdo
imponente no Saara, os comerciantes ainda se referem aos chineses como

“eles”. O presidente da associagao, Enio Bittencourt, por exemplo, sintetiza
a percepg¢do local sobre os chineses: “Eles sdo muito fechados. Eles
chegaram, abriram as lojas, montaram e nfdo déo confian¢a a ninguém”.

De certo modo, a chegada posterior dos asidticos ao Saara recolocou
os atores sociais daquela regido mais uma vez diante dos dilemas de
integragio. Em sua segunda ou terceira geragéo, os grupos étnicos anteriores
jé estavam adiantados em sua fase de assimilagéo da cultura local e definidos
na ordem social. A presenca dos asidticos inaugurou um novo processo
sucessOrio que parece cumprir mais uma vez, o ciclo das relagdes étnicas
sugerido por Ezra Park (PARK, 1916). Além disso, os chineses ndo partilham
da mesma meméria local dos demais grupos étnicos, até mesmo sobre os
processos de adaptacio ou, por exemplo, de mobilizagdo para impedir que o
espago da SAARA fosse destruido para a construgéio da Avenida Diagonal,
na década de 1960. E essa memoria das trajetrias comuns a esses atores €
certamente um dos elementos que compdem a identidade dos comerciantes
do Saara. Entretanto, a chegada dos chineses, bem como dos coreanos,
trouxe modifica¢Ses na composicdo do tecido social e nas formas culturais
do Saara. Foram introduzidas mudangas a ecologia daquela regifio, dando
origem a novas relagdes e a formas de interagdo social.
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A associacdo e as formas de controle da SAARA

Se ndio apresenta a mesma relevancia central que o bazar possui em
relagdo ao Oriente Médio, nem tampouco se transformou na Chinatown
carioca, a SAARA ¢ uma forma cultural importante no contexto urbano da
cidade do Rio de Janeiro. Ela é simultaneamente uma 4rea econdmica ¢ uma
arena de disputas e defini¢do de identidades, construgido de valores
compartilhados que resultam num sentido amplo de pertencimento.
Pertencimento este que ganha ainda maior dramaticidade, considerando-se
a grande incidéncia de comerciantes que vieram para o Saara a partir de
diasporas diversas. Assim, podemos considerar que o Saara configura-se
como uma espécie de regido moral (PARK, 1916), estruturada em torno de
uma ética do trabalho e marcada por um processo de suc:ssdo de diversas
etnias.

A partir dos temas entdo consagrados naquela arena piblica pelos
seus principais atores, podemos compreender que o valor atribuido a
Sociedade dos Amigos e Adjacéncias da Rua da Alfandega (SAARA) pelos
comerciantes que ali se estabeleceram estd diretamente vinculado a
possibilidade de permanéncia e reproducdo das atividades econémicas
desenvolvidas naquele espago de mercado. Entretanto, o significado do lugar
parece ultrapassar os limites das motivagdes estritamente econdmicas. Tal
fato contribuiu para conformar relagdes sociais particulares, sob a espécie
da solidariedade e da ajuda mitua entre comerciantes de origens étnicas
distintas, que tanto caracterizam a especificidade da rede de relagdes local.
A interac@o entre os grupos $tnicos em co-presenca que compartilhavam
esse espaco tornou-se assim elemento fundamental na construgio e
reconstrugfo da identidade do lugar.

No entanto, a fala do presidente da SAARA também evidencia que o
discurso de unido e consenso da pequena “ONU carioca” ndo estd isento de
conflitos e disputas no dia-a-dia. A entidade conta com um sistema eficiente
de seguranga com cerca de quarenta agentes, que atuam misturados ao
publico consumidor. Os segurangas sdo policiais que atuam em horério de
folga e estreita ligacdo com as delegacias e batalhdes de Policia Militar da
regido. Essa estrutura tornou o Saara um lugar com baixissimos indices de
violéncia, relacionada a ocorréncias criminais. Os casos mais comuns
restringem-se a agéio de punguistas (batedores de carteira) e furtos de produtos
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de lojas. Também impediu, como ja vimos, a presenga de camelds, pedintes
e grupos de menores de rua. A SAARA também atua na regulagéo das
condutas dos préprios comerciantes ¢ isso, de certa forma, parece ter
minimizado os impactos das diferencas culturais entre os asidticos ¢ os
sirio-libaneses no Saara. As regras devem ser cumpridas, caso contrério,
os segurangas impedem que o comerciante trabalhe. A colocagio de
segurangas na purta de um estabelecimento comercial para impedir a entra-
da de clientes em retalia¢do a alguma atitude contréria as normas da associ-
a¢do é uma atitude extrema, mas ji ocorreu. Assim, todos, inclusive os
asidticos, tiveram de se ajustar &s regras e ao modelo do comércio local.

No entanto, isso ndo impede que a prépria associaciio faca “vista
grossa” a determinadas posturas contrarias aos cédigos da prefeitura, como
a ocupagiio das calgadas por bancas com produtos e até mesmo a venda de
produtos pirateados (segundo o presidente da associagiio, a responsabilidade
¢ do proprietdrio da loja ¢ a SAARA n#o se envolver, caso a policia apreenda
mercadorias ou puna o comerciante). Assim, o papel da associagio €
fundamental pois, por um lado, impde normas ¢ regras aos comerciantes e,
por outro, também funciona como a institui¢do responsavel por defender os
interesses dos comerciantes diante dos atores externos, sejam fiscais da
prefeitura, policiais, camelds concorrentes, grupos mafiosos etc. Nesse
sentido, atua também como mediadora das diferencas culturais no Saara ¢
suas formas de “onflito, até mesmo externamente, como foi o episédio da
atuacdo dos segurangas da associacio na prisdo de dois membrcs das tongs,’
que vieram extorquir comerciantes chineses do Saara. Entretanto, isso no
impede que esses comerciantes estejam engajados em outros grupos,
organizagdes e redes (como o caso dos asidticos). Essas organiza¢des podem
ser, por exemplo, étnicas, religiosas, por afinidade ou familiar.

Vemos assim a complexidade da estrutura e organizagio social do
comércio do Saara, evidenciada por meio de teias de filiagdo e pertencimento
que se sobrepdem e se entrecruzam. Os comerciantes do Saara dispdem,
assim, de distintas instdncias que lhes permitem negociar seus interesses ¢
disputas. Nesse contexto, a associacio desempenha papel fundamental, mas

2. Tongs sdo gangues chinesas que atuam como brago armado dos grupos mafiosos. Segundo
a Policia Federal, as cinco familias mafiosas de Taiwan — 14k, Sun Yee On, Bambu Unido,
Fuchien e Dragiy que Voa — tém forte atuagio no Brasil.
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ndo impede que novas aliangas sejam feitas e desfeitas ao sabor de
acontecimentos que venham a mobilizar esses atores. Essas redes de aliangas
estabelecem seus parAmetros, digamos, morais, que nem sempre coincidem
com os costumes mais gerais do Saara. A hisba mugulmana, que estabelece
as normas morais de regulacio dos mercados do Oriente Médio, ou o guanxi
chinés, que sustenta os relacionamentos baseados na confianga, sdo exemplos
desses valores distintos presentes no mundo dos negdcios e que aparecem
cm certa medida no dia-a-dia da SAARA.
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Resumo

O Saara —regido de comércio popular do Rio de Janeiro, caracterizada
pela presenca de grupos étnicos vindos das regides ibéricas e do Mediterraneo
— passou a receber forte leva de imigrantes asidticos a partir de meados dos
anos 1990, especialmente chineses e coreanos, cujas visdes de mundo
contrastavam com as representagdes culturais até entio dominantes na regifo.
Tal contraste ¢ visivel, sobretudo, no campo das préiticas econdmicas, mas
¢ igualmente perceptivel nos usos dos espagos compartithados, estratégias
de adaptacio e nas interagGes cotidianas. O choque entre dois modos tio
dispares de fazer comércio —uma espécie de economia de bazar e um sistema
de redes de clds chinés — e o confronto de alteridades resultaram em contlitos
e disputas que precisaram ser mediadas por instituigdes como a Sociedade
dos Amigos das Adjacéncias da Rua da Alfindega (SAARA). O presente
trabalho pretende descrever e analisar aspectos dessa realidade empfrica, a
partir de uma perspectiva antropoldgica.

Abstract

Saara — region of popular commerce in Rio de Janeiro, characterized
by the presence of ethnic groups from the Iberic region and the Mediterranean
— started receiving strong waves of Asian immigrants from the mid 1990s,
especially Chinese and Koreans, whose worldviews contrasted with cultural
representations which were, up to that time, dominant in the region. This
contrast is visible, above all, in the field of economic pratices, but it is also
perceptible in the uses of shared spaces, strategies of adaptation and in daily
interactions. The shock between two such different ways of doing business
— a kind of bazar economy and a system of networks of Chinese clans and
the confrontation of differences resulted in conflicts and disputes which
had to be mediated by institutions such as the Society of Friends of the
Neighbourhood of the Rua da Alfandega (SAARA). This article aims to
discribe and analyse aspects of this empirical reality from an anthropological
perspective.
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